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Acuerdo de distribucion
gntre Activa 2mil y Planet

fechnology

Activa 2mil ha llegado a un acuerdo
de distribucién con Planet Technology
ampliando su oferta de conectividad
con productos de networking, video
vigilancia y seguridad de ultima gene-
raciéon. Ademas, de forma conjunta,
ambos ofreceran asistencia y formacién
al canal.

Para Luis Muifio, product manager
de Planet en Activa 2mil, “este fabrican-
te dispone de una completa gama de
productos con mas de 400 referencias,
lo que nos permitira poner a disposi-
cion de nuestros clientes todo el
producto que puedan demandar, asi
como un departamento técnico de
apoyo para el desarrollo de proyectos”.

En un primer momento el
mayorista comercializara las
lineas de networking
clasico, video vigi-
lancia y wireless,
“lo que nos apor-
tard nuevas refe- -
rencias como la tecnologia N
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de wireless, camaras IP con videogra-
badores y video servidores y nuevas
posibilidades en fibra dptica y networ-
king de gama media y alta”, afiade
Muifo.

En palabras de Raquel Rodriguez,
directora de marketing de Planet en
Espafia, “el acuerdo con Activa 2mil
abre grandes expectativas para ambas
compafiias. Las sinergias conjuntas son
infinitas, ya que posibilitan que el port-
folio de productos de Planet, alcance a
la extensa red de clientes que posee el
mayorista”.

Activa 2mil
Tel.: 91 434 90 90

Planet Technology
Tel: 91 654 55 54
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Nueva edicion del TD Forum de Tech Data

Tech Data Espafa celebrara el
préximo dia 12 de junio en la Fira de
Barcelona la V edicién de su evento
anual TD Forum TI. Este evento, que
tiene como objetivo constituirse
como punto de encuentro entre sus
distribuidores y fabricantes, combi-
nara las exposiciones de producto,
las conferencias y los workshops con
los encuentros personales entre los

wireless mediante la division
Brighstar, que se presentd en
Espafia a principios del afio pasado.
Asimismo, el mayorista dara a cono-
cer en detalle los servicios que ofre-
ce a su canal: financieros, marketing
services e InTouch 2008.

“El TD Forum Tl es un evento
pensado y disefiado por y para nues-
tros clientes y partners’, asegura

Atfas Informatica se convierte en distribuidor exclusivo de Seasonic

Las fuentes de alimen-
tacion de Seasonic ya for-
man parte de la oferta de
Atlas Informatica. La com-
pafia espafiola se ha con-
vertido en el distribuidor
exclusivo de esta marca,
con lo que refuerza su
catalogo en el area de las
fuentes de alimentacion, en
el que ya contaba desde
finales del pasado afio con
Edifier, una marca de refe-
rencia en este mercado.

El nuevo fichaje del distribuidor, pro-
cedente de Taiwan, esta centrado en la
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Diasa amplia Su acuerdo de distribucion con HP

Diasa Informatica distribuira la gama
mas alta de almacenamiento de HP, gra-
cias al nuevo acuerdo de distribucién que
ha firmado con el fabricante a través de
SWD Enterprise. El mayorista distribuira,
entre otros productos, las cabinas de
almacenamiento EVA, los sistemas XP y las
librerias ESL. Esta gama, segun sefiala el
mayorista, ha experimentando un creci-
miento en el Ultimo afio superior al 30%,
por lo que las expectativas de negocio son
muy interesantes.

"Diasa, que actualmente tiene una
cuota de mercado en Servidores Blade HP
superior al 50%, puede ofrecer ahora una
solucién global, tanto en el area de con-
solidacion de servidores como en la de
almacenamiento. La firma de este nuevo
acuerdo de distribucion es la respuesta a
la demanda de nuestros partners”, declar6
Hortensia Garcia, directora de la division
de HP en Diasa Informatica.

Por su parte, Carlos Preciados, director
HP StorageWorks para Espafia y Portugal,

fabricacion de de fuentes de alimenta-
cion de gama alta. Cuenta con una
bateria amplia de productos, entre las
que se encuentran la serie S12 Energy
Series, con modelos de 550 W'y 650 W;
la serie S12 II, con modelos de 430 W y
500 W, y dos series modulares denomi-
nadas M12 y M12 II. Como fabricante
de este tipo de productos, el
objetivo es ofrecer productos

que cuenten con una ade-
cuada disipacion térmica y el
mas bajo posible nivel sono-
ro.

Atlas Informatica
Tel.: 95 203 85 00

destacd que "Diasa se esta convirtiendo
en una pieza fundamental para el desa-
rrollo del negocio, aportando soluciones
completas que integran el mundo de ser-
vidores con las tecnologias mas avanzadas
de almacenamiento”.

Diasa
Tel: 9176121 21

Gonceptronic y Diode firman un acuerdo estratégico de distribucion

Como parte de la nueva estrategia
de crecimiento 2008 y en pos de la con-
solidacién de su red de distribucion,
Conceptronic ha firmado con Diode.
Esta rubrica responde a la necesidad de
incorporar una nueva figura para cubrir
mejor el canal corporate y retail.

Miguel Angel Gutiérrez,

Por su parte Karina Riera, directora
de la division de Distribucion de Diode,
valora la incorporacion de Conceptronic
a su oferta de productos como “una

aportacién muy importante a las solu-
ciones que queremos ofrecer a nuestro
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canal corporate y retail. Conceptronic es
un fabricante con una clara politica de
canal. Tienen soluciones muy atractivas
para el entorno de networking y gran-
des disefios para el producto de consu-
mo".

Con este nuevo movimiento el fabri-

cante confirma la solidez de la

partners y firmas distribuidas por el
mayorista.

Tech Data mostrara las tecnolo-
gias mas actuales a través de las
diferentes divisiones que estaran
presentes en el forum. Asi se podran
conocer de la mano de los expertos
las Ultimas novedades en electréni-
ca de consumo y multimedia, con-
sumibles, los servicios y proyectos
para empresas, y COmo gran nove-
dad este afio se mostrara la oferta
especifica de telefonia mévil y redes

Pauli Amat, director general de Tech
Data Espafia. “Haremos una doble
labor: por un lado averiguar qué
intereses tienen nuestros clientes en
lo que a fabricantes se refiere; y, por
otro, saber en qué estd interesado
cada fabricante. Con toda esta infor-
macion se cerraran agendas intere-
santes para ambas partes”, afadio el
responsable del mayorista en nues-
tro pais.

Tech Data
Tel.: 93 297 00 00
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sales manager de
Conceptronic, consi-

dera que “estratégica-
mente hemos elegido .-
a Diode como la figu-

ra ideal para cubrir

esta necesidad. Su his-

toria y experiencia en

el sector le avalan”. El "
responsable  destaco
ademas su posicion en el sec-
tor de las Tl y su cartera de 8.000
clientes.

| estrategia que defini6 para 2008
en dos sentidos: la creacion de la
nueva figura del Partner Connect
Premium que inici6 a principios de
afio y la incorporacion de esta
nueva figura a su paraguas mayo-
rista.
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Conceptronic
Tel.: 902 154 975
Diode

Tel: 902 172 217



