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SEGMENTOS. Una nueva agencia organiza paquetes unicos para
parejas a destinos exoticos

Viajes exclusivos para dos

Vivi Hinojosa/Madrid

Tras el éxito de las agencias
especializadas en organizar
paquetes para solteros, ahora le
llega el turno a las parejas que
no quieren viajar en grupo. De
hecho, el fundador de la agencia
para singles Yporquenosolo,
Santiago Rey, cre6 el pasado mes
de febrero Viajes en par, ya que
“mucha gente nos comentaba que
habia tenido malas experiencias
al encontrarse con otras
personas en su mismo grupo y

Su clientela es gente
acostumbrada a

viajar que busca rutas
dificiles de encontrar

se preguntaba por qué tenia que
compartir sus vacaciones con
desconocidos”. Desde entonces
lleva preparando itinerarios en
exclusiva para dos a los que nos
les importe pagar un poco més a
cambio de disfrutar de un viaje
hecho a medida, sin tener que
verse acompafiados por gente
que no conocen. Y es que ésta
es la tinica empresa que ofrece
este servicio, ya que el resto de
agencias integra a sus clientes en
grupos mas amplios que realizan
un mismo circuito turfstico. Sin
embargo, con Viajes en Par se
desplazan solos con su propio
guia personal y con todas las
excursiones y traslados privados.
La agencia propone destinos

4 Costa Rica es uno de los destinos mas solicitados
por los clientes de Viajes en Par

exclusivos con todo organizado
segun sus preferencias. De este
modo los consumidores pueden
escoger itinerario, hoteles, fechas
y los servicios complementarios
que deseen, ademas de poder
realizar cualquier modificacién
en el programa y decidir hasta
el tltimo detalle, como el tipo
de alojamiento, la duracién,
comidas, guias, recorrido,
categoria de los vuelos,
extensiones, etc.

De momento la respuesta
de la demanda, como apunta
su fundador, “ha sido buena,
pero légicamente es necesario
que pase mas tiempo para ver
realmente el resultado. Aun asi,
la acogida por parte del cliente
es Optima, aunque necesitamos
llegar a mas personas y eso
s6lo lo conseguiremos a base
de tiempo y trabajo”. El perfil
de su clientela, segtin destaca
Rey, “son novios en su luna de
miel o parejas que buscan algo
més a la carta, més exclusivo.

. Organizan viajes fuera de los tipicos circuitos para conocer las
costumbres y la gente del pais que visitan

Son gente acostumbrada a
viajar que quiere realizar rutas
concretas y algo complicadas de
encontrar en cualquier agencia
o de organizar por su cuenta”.
También crean paquetes para
amigos o hermanos, e incluso
en ocasiones los propios clientes
deciden ampliar el nimero de
integrantes del grupo y viajar
con mas gente de su entorno
mas préximo. Por eso mismo
los destinos solicitados son de lo
mas variado: Tailandia, Namibia,
Sudafrica, Costa Rica, Jordania,
Estados Unidos o Birmania, entre
otros.

En cuanto al producto que
ofrecen, su carécter exclusivo no
encarece el precio final, ya que
como afirma su responsable, “no
es el mismo viaje hacerlo a tu gusto
con tu guia y tu coche, que con 50
personas mas y con los horarios
de otros. Tenemos paquetes de
todos los precios, pero siempre
con detalles especiales; quien los
solicita sabe que tienen un precio
y no tiene ningtin problema en
pagarlo”. Y es que, anade, “quien
viaja con nosotros no busca la
mejor tarifa posible, sino cierta
calidad o exclusividad, porque para
viajar barato hay mayoristas con
vuelos charter, en grupos grandes,
con hoteles sencillos y pulsera
para las bebidas”. Su objetivo es,
concluye, “organizar viajes en los
que se conozcan realmente las
costumbres y la gente del pais
que visitamos, fuera de los tipicos
circuitos turisticos y en unas
fechas en las que ese destino tenga
algin encanto especial o que las
condiciones para conocerlo sean
las id6neas”.
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